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DeciLogic,

Votre partenaire pour maitriser votre Système 
d’Information

Reprise d’entreprise: 
« Comment doper sa croissance grâce à la mise en place d’une GPAO ? »

De la maîtrise de son information au pilotage de sa performance

Grâce à un  projet décisionnel

mailto:eric.mauvais@decilogic.fr
http://www.decilogic.fr/
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Piloter la performance 
Arbitrer en fonction d’éléments fiables

« La bonne information
au bon moment

dans le bon format
pour la bonne 
personne »
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Piloter la performance 
Des actions multiples à mener de front
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Besoins Réalité

 Autonomie  Recours au service 
Informatique 

Applications « Boite noires »

 Collaboration  Système Hiérarchique

 Structure ouverte  Cloisonnement

 Indicateurs pertinents  Surabondance de données et 
déficit d’information

 Pilotage Stratégique  Gestion des affaires courantes 
dans l’urgence …

Une approche à l’écoute des utilisateurs
Constats
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Une vision partagée de l’information

Votre CRM et ERP partagent-ils la même 
notion de client ?

Exemple d’une coopérative agricole

Quelle est la criticité des informations ?

Arbitrage entre opérationnel et stratégique

Exemple d’un opérateur téléphonique

Capacité et volonté à gérer le changement

Accélération des imprévus

Exemple d’un constructeur aéronautique

Un projet d’adhésion
Une volonté commune
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Décisionnel dynamique
Conclusion

Mettez en place un projet 
décisionnel :

Maitrisé

 Progressif

 Evolutif

Valorisant


